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19.00 uur Opening voorzitter
19.05 uur Hans Keeren, Google ranking en SEO

19.50 uur Pauze

P rOg ra m m a 20.15 uur Tjitze Bouma, Manage jezelf

21.00 uur Borrel (ook met inachtneming van
Corona-richtlijnen)

‘ // ’ 22.00 uur Einde evenement
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Tjitze Bouma RPLP

Agenda

* Geertsma Assurantién
 Continulteit

* Financieel Plan

- Vragen graag tussendoor!
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Geertsma Assurantien BV

* 1 oktober 1990

 Missie; Dé financiéle dienstverlener van Gaasterland
 Hoofddoelstelling: Continuiteit

* Volledig ONAFHANKELIJK

* 6 personen / 165 jaar ervaring

* Verzekeringen (particulier / zakelijk (ZZP, MKB en Agro) ruim 40 verzekeraars
* Hypotheken particulier 25 geldverstrekkers / zakelijke financieringen
e RegioBank

* 2300 relaties

e 2019:317 schades - Hoeveel?

e € 675.580 uitgekeerd
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Manage jezelf

Maar waar naar toe......
Wat is je doel?
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Continuiteit onderneming / ondernemer

—1In kaart brengen van risico’s
—>Risicobereidheid

—>Financiéle positie

Oplossingen:

1. Zelf dragen

2. Preventie (kans / impact verkleinen)

3. Verzekeren =-
.
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Motivatie
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Mate van arbeidsgeschiktheid
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Arbeidsongeschiktheid

Volledig / duurzaam arbeidsongeschikt = gevolgen onderneming/ondernemer ??7?°?

Voorbeeld: 35 jaar DGA
€ 60.000 per jaar
Vaste lasten € 2.500 per maand = € 30.000 per jaar

—> 67 —35 jaar = 32 jaar x 30.000 = € 960.000
|
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Financieel Plan
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Deze foto van Onbekende auteur is gelicentieerd onder CC BY-SA
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https://nl.wikipedia.org/wiki/Geld
https://creativecommons.org/licenses/by-sa/3.0/

Een financieel plan

Drie scenario’s:
1. Pensioen
2. Overlijden

3. Arbeidsongeschiktheid
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K.I.S.S.!!

HUIDIG SITUATIE TOEKOMSTIG = MINIMAAL HETZELFDE?!

Inkomsten Inkomsten (AOW, pensioen
werkgever, lijfrente, etc.)

Vaste lasten incl. woning

Vaste lasten incl. woning
Belastingen (19,45 / 37,35 / 49,5%)

Belastingen (37,35 / 49,5%)

Netto besteedbaar inkomen Netto besteedbaar inkomen



Vermogen

Rendement
Risico
Wanneer liquide?

Belastingen

- Er zijn vele wegen die naar Rome leiden, maar wel met de juiste
routeplanner!




Advies = Ga periodiek in gesprek met

....Manage jezelf......
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Dank voor uw aandacht!




